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B U I L D I N G  Y O U R  B R A N D

章节一览
为提高您的商品在亚马逊上的销量，您应创建完整且详细的商品信

息。注册成为亚马逊卖家后，您下一步应创建商品信息，以便开始销

售商品。在本章中，您将了解：

•	 如何创建亚马逊商品信息

•	 如何提高商品信息被发现的机率

•	 您应首先发布哪些商品

适用于品牌所有者
的商品信息
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1	MWS/XML	集成需要开发人员的支持。有关更多详情，请参阅	MWS	章节。

详情页面是买家用于了解和购买商品的页面。您

可以使用以下其中一种方法在亚马逊上创建商品

信息：

•	 “添加新商品”工具（1x1	工具）

•	 上传库存模板文件

•	 MWS（XML	集成）1	

创建商品信息是指使您的商品显示在亚马逊商品详情页面

上的过程。

什么是商品信息？

https://sellercentral.amazon.com/productsearch/ref=ag_addlisting_dnav_xx_
https://sellercentral.amazon.com/listing/upload?ref_=ag_upload_tnav_download
https://sellercentral.amazon.com/gp/help/200389230/ref=ag_200389230_cont_200374090
https://sellercentral.amazon.com/gp/help/200374090
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T U T O R I A L

请首先查看您的商品所属分类的商品信息要求，

之后便可以开始创建商品信息。如果要发布的商

品较少，则较适合使用“添加新商品”工具来逐

个发布商品。如果您是拥有专业账户的卖家，且

要发布的商品较多，建议您使用库存文件来创建

和上传商品信息。	

“添加新商品”工具概览
“添加新商品”工具是一个在线工具，位于卖家

平台的库存选项卡上。借助这一基于	Web	的界

面，您可以逐个发布库存，而不是将数据批量输

入到电子表格中。

以下为使用“添加新商品”工具创建
商品信息的步骤：

1.	 选择添加新商品，然后点击创建新商品信息链

接。	

2.	 系统将要求您对正在创建的商品信息进行分

类。要执行此操作，请：

•	 搜索您的商品名称，然后从推荐的选项中选择

正确的分类。

或

•	 浏览可用分类列表，然后为您的商品确定具体

分类。

如何在亚马逊上创建商品信息？
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T U T O R I A L

有关更多详情，请观看以下视

频。该视频全面介绍了如何使

用“添加新商品”工具：	

使用“添加新商品”工具	

3.	 对您的商品进行分类后，系统将提示您输入商品信息。您将在页

面顶部看到多个选项卡，分别要求您输入不同类型的商品信息。

标有星号的字段为必填字段。

如何在亚马逊上创建商品信息？

https://sellercentral.amazon.com/learn/courses?ref_=su_home_c4_m18&courseId=4&moduleId=18&modLanguage=Chinese&videoPlayer=youtube
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T U T O R I A L

创建和上传库存文件模
板
要批量发布商品，您可以使用

分类商品信息模板。要创建商

品信息，您可以下载库存模

板，在模板中填写您的商品信

息，然后将文件上传到卖家平

台。库存文件中包含分类特有

的属性，这些属性可让买家了

解重要的商品信息，对于提供

良好的买家体验十分关键。

每个分类模板都有一个选项卡

列表，提供有关创建商品信息

的最佳实践指导。在填写模板

前，请参考相关选项卡来查看

分类要求：

说明：
有关创建、验证库存文件并将

其上传到亚马逊的信息。

图片：
亚马逊图片要求概览以及可接

受图片和不可接受图片的示

例。

数据定义：
可接受值的示例，并指明哪些

字段为必填、首选和选填字

段。

模板：
用于创建您自己的库存文件的

模板。请在此文件中填写您的

商品信息。粗体显示的列标题

表示该列字段为必填字段。

示例：
展示如何有效填写分类模板的

示例。此选项卡仅用作参考。

有效值：
“有效值”选项卡指出哪些字

段需要填写预先获得批准的

值，并提供值列表。

工具和资源

库存模板文件

如何在亚马逊上创建商品信息？

https://sellercentral.amazon.com/gp/help/201576440/ref=ag_201576440_cont_200390640
https://sellercentral.amazon.com/gp/help/help-popup.html?ie=UTF8&itemID=1641
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T U T O R I A L

要将分类模板转换为商品信息，请将模板上传到卖
家平台：

1.	 在库存菜单中，选择批量上传

商品选项。

2.	 选择上传您的库存文件选项卡来

上传文件，并检查是否存在错

误。您也可以浏览到填好的分类

模板并点击上传，以此上传您的

库存文件并创建商品信息。		

如何在亚马逊上创建商品信息？



Building Your Brand - 适用于品牌所有者的商品信息 7

T U T O R I A L

以下视频介绍了创建和上传数据文件的流程：	
创建和上传库存模板

3.	 在监控上传状态选项卡中查看上传状态。此选项卡提供了您最近

上传文件的列表、已上传商品信息的数量、成功上传的商品信息

数量以及上传错误的商品信息数量。如果您的商品信息收到错误

消息，可在页面右侧下载处理报告并查看错误原因。	

如何在亚马逊上创建商品信息？

https://sellercentral.amazon.com/learn/courses?ref_=su_courses_c4_m24&courseId=4&moduleId=24&modLanguage=Chinese&videoPlayer=youtube
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常 见 问 题

如何销售需要批准的分类商品？
对于有些分类，卖家需获得亚马逊的批准，才能在此分类下销售商

品。要确定哪些分类需要获得批准，请执行以下操作：

•	 访问“添加新商品”工具

•	 在搜索框中搜索您要销售的商品	

•	 找到与您要销售的商品相匹配的商品

•	 如果需要批准，则商品旁边会显示适用商品限制字样。

•	 点击适用商品限制链接，此时将显示一个申请批准按钮。

https://sellercentral.amazon.com/productsearch/ref=ag_addlisting_dnav_xx_
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如何才能被视为商品的品牌所有者？

在亚马逊品牌注册计划中注册您的品牌后，您将享有更高权限来为您的注册品牌商品编辑商品详情页面上的

信息。要注册成为商品的品牌所有者，您必须填写一些特定的属性：在亚马逊品牌注册中发布您的商品

应首先发布哪些商品？
建议您发布所有商品，以提高您的品牌知名度以及商品在搜索时被发现的机率。在决定首先发布哪些商品

时，请考虑以下一些因素：

销售费用：
每个分类的费用构成都是唯一的。建议您首先考虑商品所属分类的费用构成，然后再发布商品，这有助于您

了解销售每件商品的预计收益。

季节性：
在确定要发布哪些商品时，请考虑商品的季节性。例如，凉鞋和泳衣通常在夏季销量更高，而雪地靴和保暖

服装会在冬季得到更多关注。确保发布应季商品，可以提高商品的曝光率。

常 见 问 题

什么是商品类型关键词？
使用分类模板或添加新商品工具

创建商品信息时，您需要选择一

个商品类型关键词	(ITK)，从而在

亚马逊目录中对商品进行分类。

每件商品的	ITK	都必须从预选列表

中选择。请使用商品分类工具为

每件商品确定可用的最佳商品类

型关键词。

https://sellercentral.amazon.com/gp/help/help.html/ref=au_200968650_cont_200955930?ie=UTF8&itemID=200968650
https://sellercentral.amazon.com/listing/classify?ref=ag_pclasshm_cont_invfile
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1.	 提供相关详情，有助于您的商品显示在正确的分类节点细分下。	
以下示例为买家可看到的分类节点细分。如果您在创建商品信息时未填写相关属性字段，则商品可能不会

显示在这些分类节点下。这些属性是否为必填项因分类而异，但我们强烈建议您填写，从而最大程度地提

高商品被发现的机率。

创建商品信息的最佳实践
通过创建有效的商品信息，您可以提高品牌被发现的机率，并吸引买家购买您的商品。

常 见 问 题
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2.	 创建详细的商品信息，让您的商品在搜索结果中显示在顶部位置。
亚马逊搜索会自动包括您提供的商品名称、卖家名称、品牌信息和搜索词。文本匹配度、商品价格、供货情

况、选择和销售历史记录等因素有助于确定您的商品在买家搜索结果中的显示位置。通过为您的商品提供具有

相关性且完整的信息，您可以提高商品的曝光率和销量。分类风格指南和分类模板可为您提供特定指南，就如

何确保商品属性与买家相关且对买家有用为您提供指导。	

商品名称示例：	
以下商品名称示例不仅涵盖了重要的商品详情，而且名称不冗长，也没有提供不必要的信息。	

Laura	Ashley	Sophia	系列	300	支纱线密度枕头套（蓝色、大号、两件套）	

上方推荐的商品名称优于蓝色枕头套，因为该商品名称包含以下有用信息，且这些信息会在亚马逊搜索中用作

索引：	

•	 品牌	-	Laura	Ashley	

•	 商品系列	-	Sophia	系列	

•	 材料或关键成分	-	300	支纱线密度	

•	 商品类型	-	枕套	

•	 颜色	-	蓝色	

•	 尺寸	-	大号	

•	 包装/数量	-	两件套	

常 见 问 题

创建商品信息的最佳实践

https://sellercentral.amazon.com/gp/help/201576440
https://sellercentral.amazon.com/gp/help/201576440/ref=ag_201576440_cont_200390640


Building Your Brand - 适用于品牌所有者的商品信息 12

3.	 在亚马逊上管理品牌的质量和准确性。
买家会综合考虑商品详情页面的质量以及品牌和商品的质量。因此，在创建商品信息时，请务必提供高质量的

数据和图片，让买家对您的品牌充满信心和兴趣：

常 见 问 题

创建商品信息的最佳实践


